,Wabhlleistung ist heute aus den Kliniken nicht
mehr wegzudenken, die Nachfrage nach
exzellentem Service ist weiter voll im Trend.“

Steffen Rein,
Bereichsleiter Wahlleistung

,Die modulare Bauweise brachte in jeder
Malnahme einen wirtschaftlichen Erfolg.“

Marco Neumann,
Bereichsleiter Immobilien-Entwicklung
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Eine Investition in die Zukunft

Der Gesundheitsmarkt verandert sich rasant. Das spuren wir als Klinikbetreiber taglich.
Die Rahmenbedingungen verscharfen sich flr uns alle. Darauf missen und kénnen wir
reagieren — und gemeinsam handeln.

Als vollumfangliches Netzwerk aus dem Klinikbetrieb wissen wir, wie Sie lhre Wahlleistungs-
station fUr die Zukunft optimal aufstellen konnen. Wir bieten Ihnen Konzepte und Lésungen,
die mit Qualitat und Wirtschaftlichkeit Uberzeugen.

Erlése auf hochstem Niveau erreichen Sie mit folgenden MalRnahmen:
AURERGEWOHNLICHES DESIGN

HOCHWERTIGE VERPFLEGUNG

KOMFORTABLE AUSSTATTUNG

ATTRAKTIVER SERVICE

sDer neue PKV-Standard und die damit
verbundenen Erlése hat uns sehr
begeistert, so dass wir ihn gerne
umgesetzt haben.

Die Unterstiitzung der Umsetzungs-
abteilung sowie die Zusammen-
arbeit und Kommunikation mit

der Sana war zu jeder Zeit
hervorragend.”

Wolfgang Weinert
Betriebsleiter Klinikverbund
Oberallgau

,Die Umsetzung des PKV-Konzeptes am GK-Mittelrhein
ist ftir uns ein wesentlicher Erfolgsfaktor, da sich der
Komfort fiir unsere Patienten deutlich verbessert.

Durch die professionelle Unterstiitzung der

Sana Immobilien Service GmbH und des Bereichs
Wahlleistungen der Sana Kliniken AG sind wir in der
Lage, den geforderten Standard sicher und fristgerecht
umsetzen zu kénnen. Vielen Dank fiir die kollegiale

und konstruktive Zusammenarbeit auf allen Ebenen!”

Melanie John
Geschaftsfihrerin Gemeinschaftsklinikum Mittelrhein

,Seit dem Jahr 2018 ist es der Sana Kliniken AG
gelungen, flachendeckend und unter Einhaltung
eines festgelegten Zeitplans, den Wahlleistungs-
komfort zu steigern und ein mit dem
PKV-Verband abgestimmtes, qualitativ
hochwertiges Ausstattungs-,
Verpflequngs- und Servicekonzept

im Bereich der Wahlleistung
Unterkunft umzusetzen.*”

Jutta Wilms
Abteilungsleiterin Wahlleistung
Unterkunft PKV

Unsere Erfahrung fur lhren Erfolg

Um |hnen ein lukratives Wahlleistungskonzept
anbieten zu kdnnen, gehen wir in drei Schritten vor:

Analyse der baulichen Ist-Situation

BERATUNG und
BEGLEITUNG

bauliches Konzept
Service-Konzept

Bewertung der Umbaukosten
Qualitatsmanagement
Zeitmanagement

Ubergabe an die PKV

QUICK CHECK

Potentialanalyse

VORKONZEPT

Gestaltungsvorschlag

Break-Even-Betrachtung

(BEP)
Verlassen Sie sich bei der
Entwicklung lhres kinftigen
Wahlleistungskonzeptes auf
unser erfahrenes Team.

Wir kennen nicht nur die
Klinikprozesse aus dem
eigenen Betrieb, sondern
bringen auch langjahrige
Expertise aus den Bereichen
Hotellerie und Bauwesen mit.
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